浩德悠然居&安居客合作方案

一．合作模式
1，本次项目合作周期6个月，云聚客双产品Pro6.4w/30天，总金额38.4w

2，数据预期分析如下：

	月份
	曝光量
	线索数据
	意向客户储备
	套数

	7
	4000+
	150＋
	15+
	/

	8
	9000+
	300＋
	20+
	1

	9
	9000+
	350+
	25+
	1

	10
	10000+
	370+
	40+
	2

	11
	12000+
	400+
	45+
	2

	12
	11000+
	400+
	45+
	2

	1
	5000+
	200+
	20+
	1

	合计
	51000+
	2170+
	210+
	9


注：以套数为考核标准

二．核心目标

1，效果保障9套成交；

2，线下案场顾问全员上端口，培养线上营销顾问2人。

三．过程配合抓手

1，数据关键项
①曝光量，②有效数据量，③加V量，④到访量，⑤成交量

2，数据进行二次分配

①两周未到访客户，②周回访数据不低于2次，③首次拨打无意向客户

数据三次分配（每月）
①无人跟进数据，②量化缓存数据，③客户足迹竞品数据

顾问每日五项工作

①小程序主页朋友圈每日分享不低于3次；
②当日端口数据及分配数据，回拨完毕并反馈白描；
③尽量线上提前释放项目价值-政策活动信息-加微信邀约到访；
④关注自身端口工作效率看板，关注四率提升；
⑤端口多发项目动态视频，每日不低于1条，增加项目曝光度，提升项目流量。
4，周复盘顾问数据明细，量化意向，加V到访情况;
5，月度撞库分析,问询，到访，成交数据。

资源配送配合

	序列
	增值明细
	频次
	合计
	价值（万元）

	1
	数据支持1000组
	1月/次
	6000组
	6

	2
	开屏广告
	3天/月
	18天
	24

	3
	7-8月安居嗨夏购
	专题活动1次
	1次
	2

	4
	9-10月全民挑房节
	专题活动1次
	1次
	2

	5
	提前蓄客包
	非合作期5个月资源
	1次
	8.5

	6
	AI顾问助手和AI客户转介
	30天
	1次
	5

	7
	热门活动楼讯大图
搭配独家优惠+特惠房
	7天
	42天
	12

	合计
	59.5万



五．付款方式
１，双方配合期间，若初见线索下滑情况，安居客启动竞品数据支持和广告画面增投”促进引流效果提升，并与案场讨论政策输出，结合市场环境，执行相关销售政策，增加引流曝光；

２，①合作周期6个月，2024年7月-2025年1月，完成签约套数9套；合作期至少需有9套成交，并额外210组意向客户（意向客户由销售经理、置业顾问、安居客系统白描三方评定）；②付款方式：按成交套数完成比例结算，比如：38.4万除以9套约等于4.26万/套（4.3万/套），直至款项清算完毕。
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