浩德集团2025年3月31日总裁办公会

议题申报表

申报单位：悠然居
	议题名称
	关于悠然居项目2025年住宅尾盘清盘策略的汇报

	议题所属单位
	悠然居项目
	议题申报人
（单位负责人）
	张磊

	汇报人
	张磊
	议题类型
	(请示类（提请决策）
(汇报类（重点工作汇报）

	汇报用时（预计）
	15分钟
	议题申报单位

计划参会人员
	张磊、贾红杰、刘丽娜

	建议列席部门
	

	议题背景
（请用简洁、通俗的语言，有逻辑、有条理的概述所呈报议题的背景，目的是让他人通过议题背景，了解议题形成的来龙去脉及申报该议题想要达到的目的）
	1、住宅货值盘点：共184套（不含团购区），已售163套，未售21套；

2、库存房源：5#楼179㎡6套中间层，11#楼180㎡3套顶层， 2#楼225㎡12套（4套1层，8套中间层）；剩余库存共计21套，其中叠墅复式产品库存18套，占比86%，180顶楼库存3套，占比14%。

3、目前现状：

尾盘剩余库存房源主要为复式叠墅户型，产品单一，面积大，总价高，受众客群狭窄，成交难度较大，流速下滑严重。



	提请决策要点
（或汇报要点）
（说明：通过该部分内容，将明确提请总裁办公会决策或向总裁办公会汇报的具体事项是什么，请简要一一列举出来，这将作为总裁办公会议题审议的焦点，请认真填写）
	结合市场同类项目尾盘营销策略，同类产品去化情况，为加大合伙人带访力度，加强尾盘产品曝光，推广针对合伙人（含社会、员工）、分销启动赛马机制，策略化佣金激励，促进项目推广为主，兼顾刺激成交，政策如下：

针对剩余复式产品5#179㎡、2#225㎡：

①成交溢价≥7万，5万为佣金（不占营销费用）；
②成交溢价≥10万，7万为佣金（不占营销费用）；

③如未实现上述溢价，则与现在政策保持一致（分销2万/套，合伙人1万/套）。

妥否，请批示！

	联系人
	张磊
	联系电话
	18003880550
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